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◆学院新闻
校长刘先春到电商学院调研指导工作
12月17日下午，校长刘先春到自己联系的电子商务学院调研指导工作，学校办公室主任李杰陪同调研。

首先，电商学院负责人就学院工作和存在的问题作了简要汇报。

刘先春听取电商学院的工作汇报后作了指导讲话。他对学院2018年工作总结和2019年工作打算表示赞同，对学院存在的问题进行了一一指导。他指出，电商学院成立虽然只有短短的四年，但发展速度很快，不仅为全省精准扶贫培养了7000多名电商实用人才，而且极大提高了学校在全省乃至全国的知名度。他希望学院班子成员和教职工要进一步开阔视野、充满自信，利用和整合好现有的资源，抓好专业建设、推动内涵发展，使学院各项工作上一个新台阶。
陇南电商大讲堂在我校开讲
12月15日，陇南电商大讲堂在我校开讲。我校客座教授、中国电子商务协会智慧商业委员会常务理事、安徽财贸职业学院葛晓滨教授作了《电子商务法解读》的首场报告。我校党委副书记、纪委书记王莹成，陇南市商务局党组成员、市电商发展局副局长刘粉梅出席活动并讲话。

在报告中，葛晓滨教授从电子商务法出台的历史背景、法律框架、法律条文和相关法律案例四个方面进行解析，着重对电子商务经营者的行政许可、纳税义务、刷信誉、不正当竞争、随意毁约，C店也需提供发票等法律条文进行了案例说明和解读。这有助于我市电商从业人员尽快熟悉即将实施的《电子商务法》，更好地从事电子商务经营活动。

举办陇南电商大讲堂，这即是将全市正在开展的电商扶贫大宣讲活动推上了新高度，也为研究好陇南电商工作、传播好陇南电商故事创造了新平台，有助于全市进一步聚力打好电商发展整体战、融合战、质量战和全域战。这也是由我校牵头举办的第一个市级大讲堂。

大讲堂采取线上线下同步直播的方式，累计有2.13万人才在线观看了直播。活动还表彰了“陇上春杯”陇南市第二届电子商务发展研究征文活动的获奖个人和集体。

本次活动由陇南市电商发展局、我校科研外事处和电商学院主办，甘肃省高等学校农村电商人才培养重点实验室、陇南师专电商孵化基地众创空间（省级）承办。
教师党支部 开展“党建+教学能力提升”主题党日活动
12月11日下午，电子商务学院教师党支部在学院党员活动室开展“党建+教学能力提升”主题党日活动。学院党总支书记高峰、院长石明以及全体党员、教师参加了活动。

活动中，电子商务教研室和会计教研室选送的两名党员教师分别进行了教学技能竞赛。由特聘教授和教育教学专家组成的评委对两堂课进行了点评，并通过打分的方式评出了优胜者。最后，高峰宣布了比赛结果，许菡获得优胜奖。

本次活动主题鲜明，富有特色，在党日活动中融入了教师教学能力提升的主题，对教师教学能力提升帮助很大，为学院开展党建工作与业务能力提升融合提供了有益的尝试，党支部在促进学院发展中充分发挥了战斗堡垒作用。
◆媒体报道
陇南师专：创新人才培养模式 打造电商新才
“这是一个英才辈出的年代！马云、马化腾、李彦宏、刘强东、沈亚……阿里巴巴、天猫、淘宝、腾讯、百度、京东、唯品会……这些新时代的互联网风云人物和各大电子商务平台正在以让人目不暇接的速度成为社会的新宠。而他们所推出的一系列进军农村的举措，开启了中国农村电商的新时代！
陇南师范高等专科学校作为一所80年办学历史的学校，服务地方经济社会发展是学校的优良传统。2015年，学校为贯彻落实甘肃省“1236”扶贫攻坚行动和陇南市委“433”发展战略，为脱贫攻坚提供人才和智力支撑，申请成立了全国西部地区第一家电子商务学院。
据陇南师专电商学院院长石明对记者说，“截止目前，陇南师专电商学院已培养了7000多名各类农村电商实用人才，实现了甘肃省所有乡镇的全覆盖，成为全省最大的农村电商人才培养基地，也为全省开展电商扶贫工作奠定了人才基础。”
据了解，围绕电商人才培养，学院共开展各类电商培训116期18078人次。邀请一批国内知名电商专家，从农产品上行渠道拓展、农产品网络品牌塑造、传统企业电商应用转型、农产品质量安全可追溯体系的建立和应用、电商服务站点职能作用的发挥、营销策划推广等多方面对乡镇电商分管负责人、电商专干、电商企业负责人及个体网商展开了深层次的培训。
石明表示，以后学院将一如既往的坚持“为全省精准扶贫精准脱贫培养更多的电商人才”的责任与使命，支持地方经济社会发展，助力精准扶贫精准脱贫。（来源：丝路明珠网）
由大瓶变小瓶再到小袋：
从一瓶蜂蜜的变化看陇南电商带来的巨变
每日甘肃网陇南11月28日讯（新甘肃每日甘肃网记者王占东） 今日上午，在陇南师专电子商务学院，院长石明拿着一款两当县某企业产的狼牙牌蜂蜜说：“陇南电商给我们陇南、给我们的农民带来哪些深刻的变革呢？从这一款蜂蜜的包装上即可看出！之前，我们的包装是大瓶，后来发现不好运输，消费者也嫌大，就换了中瓶、小瓶，再后来发现东南沿海的白领们更喜欢袋装的，于是这款蜂蜜的包装就变成了袋装。”
石明说：“从大瓶到中瓶、小瓶再到袋装的变化，是电商让我们知道了怎样去对接市场。这个变化是不得了的。她不仅把空间上的万水千山变为网络里的近在咫尺，还让大山深处的企业和农民对接上了市场，让农民知道并做到了按市场需求来提供适销对路的产品和服务，从人的理念上培养了市场意识。从根本上说，这不就是改革开放给我们带来的深刻变革吗？”
记者从成县人民政府获悉，在陇南师专电子商务学院所在地成县，截至目前，全县开办各类网店、微店1127家，成立电商企业38家，物流快递企业42家，建成电商平台9个，县乡两级网货供应平台26家，农村淘宝服务站55个，引进第三方电子商务服务商1家，累计电商销售额20.3亿元，开展电商培训159期21774人次，接待各类电商考察团1002批27766人次，电子商务全产业链直接或间接带动就业11700余人，其中贫困户8500多人，建成县级电商服务中心、17个乡镇电商服务站、167个村级电商服务点在内的县乡村三级电商公共服务体系和以顺通电子商务物流园为中枢、15个乡镇物流配送站为支点、116个村级物流配送点为终端的县乡村三级物流配送体系。

成县围绕打造精品网货，集中县内丰富的核桃、土蜂蜜、大樱桃、大蒜、土鸡、手工挂面等农特产品资源，初步形成了一主导（核桃）、六区域（中药材、养殖、蔬菜、鲜果、烤烟、蚕桑）的特色产业体系，特色产业面积突破78万亩。

依托县内陇南华龙恒业农产品有限公司、成县鑫园中药材种植农民专业合作社等传统企业（合作社），成县家裕生态农业有限公司、甘肃金麦园农业科技有限公司等新型农业经营主体，甘肃陇小南电子商务有限公司、成县绿源电子商务有限公司等电商企业，建成网货供应平台26家。
特别是今年依托陇南农产品加工销售和电子商务示范区建设技能人才项目建成的陇南暨成县网货供应中心，开通了“陇小南特产商城”和“陇小南特产供货中心”线上平台，真正实现“一件代发”和“最多跑一个地方”服务，目前已整合陇南市40多家企业200多种优质网货入驻，吸纳分销代理近2000余人，通过网商（微商）、供货商、物流商之间加强协同合作，“三商”联动一盘棋，提高了群众参与电商发展的热情，坚定了发展电商助推脱贫增收的信念，电商扶贫在脱贫攻坚中的“衣领”作用逐步显现，区域电商发展命运共同体初步形成。（来源：每日甘肃网）
甘肃山里娃创业 见证电商“陇南模式”崛起之路
现年23岁的“山里娃”魏菲利在很多人的眼中是一个创业成功人士，初中学历的她被聘请为大学讲师，而且还有甘肃陇南市成县电商妇联副主席、成县电子商务协会理事等诸多头衔，但魏菲利的微信头像却是扛着锄头的农村女孩。“如果没有电商，我可能一辈子就是个‘打工妹’。”魏菲利接受中新网记者采访时说，很多人不相信她能给大学生讲课，这是改革开放以来，电商带给她们的变化。电商改变了很多像魏菲利一样的山里娃的命运，不仅让她们发家致富，还让他们接触到山外的世界。
陇南市地处甘陕川三省交界处，由于“山大沟深，消息闭塞”是深度贫困地区。而作为甘肃唯一全境属于长江流域的陇南，气候宜人，雨量充沛，光照充足，发展农业特色产业的优势十分明显。长久以来，陇南市却面临“富饶的贫困”“抱着金饭碗讨饭吃”的尴尬境地。武都的花椒、宕昌的中药材、成县的核桃、陇南的油橄榄……这些藏在陇南大山深处的“珍品”在很长一段时间处于“养在深闺人未识”的状态。2014年，陇南开始在该市9个县区开展电商扶贫试点，建立电商扶贫机制，以农产品网络销售，带动农户脱贫致富。经过发展，2015年，该市贫困户人均增收430元，2016年人均增收620元，2017年人均增收710多元。正在打工的魏菲利看到陇南电商发展的商机，毅然辞掉工作，成为陇南最早一批电商从业者之一，并在成县政府的帮助下开起了淘宝网店，目前年销售额已达到100万元。今年，魏菲利成为陇南市第一批电商扶贫讲师，对成县8个乡镇20多个村庄的200多名中青年妇女进行电商知识培训。同时，她还带动成县当地贫困户发展30余亩核桃，180箱土蜂和12亩樱桃。
魏菲利只是陇南市电商扶贫过程中的人物缩影。在当地，还有许多像魏菲利一样，因电商改变命运，不仅发家致富，还转变了思路的农户。陇南师范高等专科学校电子商务学院院长石明介绍，电商不仅把空间上的“万水千山”变为网络里的“近在咫尺”，还让大山深处的企业和农民培养起市场意识。按市场需求提供适销对路的产品和服务，记者走访该学校时看到，农特产展示架上整齐地陈列着各式包装的土蜂蜜、木耳、核桃、布鞋、酸菜等“山货”。“现在陇南农民打开了思路，把能‘上网’的农产品都拿出来卖。”石明说。目前，陇南市已开发了适销产品629类1126种，建成网货供应平台83个，形成了成县核桃、礼县苹果、武都花椒、陇南油橄榄等货品牌。“我现在通过网店卖核桃、木耳、土蜂蜜等农特产品，只要鼠标一点，足不出户就能有每月2万元左右的收入。”陇南徽县水阳乡石滩村创业妇女梁倩娟说。据陇南市官方资料，该市已累计开办各类平台网店13500多家，微商微店9600多家，累计实现农产品网络销售97亿元，带动就业9万多人。(来源：中国新闻网)
陇南农产品借“网”走出大山
甘肃农民网11月30日讯 (记者 王典) 提起陇南电商，甘肃人人都会竖起大拇指，人民日报、光明日报和央视等主流媒体多次报道陇南电子商务工作，先后有数十个国家部委、20个省市的1000多个考察团赴陇南考察电子商务工作。电商扶贫已经成为陇南一张实实在在的绚丽名片！11月28日，甘肃省庆祝改革开放40周年全媒体大型集中采访团来到了成县，切身感受陇南电商的蓬勃发展。

在陇南师专电子商务学院，院长石明拿着一款两当县一企业产的狼牙牌蜂蜜说：“陇南电商给农民带来的深刻变革从这一款蜂蜜的包装上就能看出来。之前，我们的包装是大瓶，后来发现不好运输，消费者也嫌大，就换了中瓶、小瓶，再后来发现东南沿海的白领们更喜欢袋装的，于是这款蜂蜜的包装就变成了小袋装。从大瓶到袋装的变化，电商让农民知道了怎样去对接市场。”
陇南整体属于秦巴山集中连片特殊困难地区，交通十分不便。虽然陇南农产品质量好、品质优，但分布散、规模小，“藏在深山人未识”。陇南市抢抓互联网发展机遇，通过电商扶贫把陇南的好产品与外面的大市场有效对接起来，使空间上的万水千山变成网络里的近在咫尺。

“如果没有电商，我们的农村可能还是以前的样子，劳动力都在外面，只剩下老人和孩子。好的农产品也只能等商贩上门来收购，经常出现压级压价的情况。但是现在不一样了，农民都愿意回来务农，因为有了电商，我们的农产品有了好价钱”，23岁的魏菲利只有初中学历，但她的淘宝店销售额已近百万元。
其实早在2012年底，成县就开始尝试性的做起了电商工作，2015年被国扶办确定为全国唯一一个电商扶贫试点县。县电商中心主任王润雪告诉记者，“通过这5年多生动地实践，我们当地已经形成了人人皆可为、人人皆愿为、人人皆能为的电商发展氛围。” 电子商务不仅让陇南优质绿色农产品走出大山、直销全球，卖上了好价钱，鼓起了贫困群众的“钱袋子”，推动了特色富民产业提质增效，更为重要的是培育出了适应网络时代思维模式和生活方式的新型农民，偏远农村群众“不在村里在群里”，在互联网时代不再偏僻。

截至目前，陇南市累计开办网店13555家，其中贫困村开办网店2101家，微店9600多家，累计培训22万多人次，实现网络销售收入累计90.9亿元，带动就业18万人，带动15万贫困人口增收。(来源：甘肃农民网)
陇南电商：推动经济社会发展的“衣领子”
本网讯（记者 何昱蓉） 面对能把苹果树枝卖成钱的陇南市成县陇源香电子商务有限公司负责人高海波，记者很是惊讶。“苹果树枝带点甜味，是宠物磨牙的很好食料，还健康。”高海波之前利用电商平台卖松子、核桃等坚果，但是因为坚果皮厚、硬度大，受欢迎度不够。后来经过不断地尝试，她开始转型宠物坚果，一年的销售额可以突破一百万。
成县沙坝镇沙坝村的南彦平是一位外出务工返乡青年，他的父亲是一位“面匠”，南彦平回到家乡后，和父亲一起沿袭着祖辈的手工挂面技艺，制作手工挂面。他所“掌门”的成县野马湾手工挂面历经祖孙三代传承，南彦平在继承祖辈手工挂面制作工艺的基础上，将小作坊扩建为挂面厂，改进制作工艺，设计出一套生产设备，打破了成县手工挂面只有冬天才能制作的局限，现在一年四季都能制作，保证了面食喜好者每天都能吃上安全、新鲜、放心的成县手工挂面。据南彦平介绍，通过电商平台，野马湾手工挂面除了西藏地区，已经遍布全国很多城市。
在陇南师专电子商务学院，院长石明拿着一款两当县某企业产的狼牙牌蜂蜜说：“陇南电商给我们陇南、给我们的农民带来的深刻变革从这一款蜂蜜的包装上就可看出。之前，我们的包装是大瓶，后来发现不好运输，消费者也嫌大，就换了中瓶、小瓶，再后来发现东南沿海的白领们为了方便，更喜欢袋装的，于是这款蜂蜜的包装就变成了袋装。”

石明说：“从大瓶到中瓶、小瓶再到袋装的变化，是电商让我们知道了怎样去对接市场。这个变化是不得了的。它不仅把空间上的万水千山变为网络里的近在咫尺，还让大山深处的企业和农民对接上了市场，让农民知道并做到了按市场需求来提供适销对路的产品和服务，从人的理念上培养了市场意识。”
截至目前，成县全县开办各类网店、微店1127家，成立电商企业38家，物流快递企业42家，建成电商平台9个，县乡两级网货供应平台26家，农村淘宝服务站55个，引进第三方电子商务服务商1家，累计电商销售额20.3亿元，开展电商培训159期21774人次，接待各类电商考察团1002批27766人次，电子商务全产业链直接或间接带动就业11700余人，其中贫困户8500多人，建成县级电商服务中心、17个乡镇电商服务站、167个村级电商服务点在内的县乡村三级电商公共服务体系和以顺通电子商务物流园为中枢、15个乡镇物流配送站为支点、116个村级物流配送点为终端的县乡村三级物流配送体系。

成县围绕打造精品网货，集中县内丰富的核桃、土蜂蜜、大樱桃、大蒜、土鸡、手工挂面等农特产品资源，初步形成了一主导（核桃）、六区域（中药材、养殖、蔬菜、鲜果、烤烟、蚕桑）的特色产业体系，特色产业面积突破78万亩。
特别是今年依托陇南农产品加工销售和电子商务示范区建设技能人才项目建成的陇南暨成县网货供应中心，开通了“陇小南特产商城”和“陇小南特产供货中心”线上平台，真正实现“一件代发”和“最多跑一个地方”服务，目前已整合陇南市40多家企业200多种优质网货入驻，吸纳分销代理近2000余人，通过网商（微商）、供货商、物流商之间加强协同合作，“三商”联动一盘棋，提高了群众参与电商发展的热情，坚定了发展电商助推脱贫增收的信念，电商扶贫在脱贫攻坚中的“衣领”作用逐步显现，区域电商发展命运共同体初步形成。(来源：法制网)
                                                                                                                                                                                                                                                 
抄报：刘校长
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